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ООО «БИОВИТА Клуб»                                                                                                              
С.В. Коржев                                                                                                                
ПОЛОЖЕНИЕ

О маркетинговой политике Компании «БИОВИТА Клуб»

1. Термины и определения, применяемые в настоящем Положении
1 .1   Компания  - ООО «БИОВИТА  Клуб».

1.2  Группа - Основная структурная единица в сети Компании «БИОВИТА Клуб». Группа состоит из Лидера, Дистрибьюторов и  Агентов. 

1.3 Спонсор – спонсором может являться Агент, Дистрибьютор, Лидер, который привел нового Агента в сеть Компании.
1.4  Кандидат -  это новый участник.  Статус Кандидата участник приобретает с момента  регистрации его в Компании в таком качестве. 

         Регистрация в качестве Кандидата необходима для того, чтобы при выполнении определенных условий Компании он мог в дальнейшем стать Агентом. Кандидат накапливает необходимую сумму покупки товаров в Компании для регистрации его в качестве Агента.  Кандидат не вправе привлекать в сеть Компании новых Агентов.
1.5  Агент - это Кандидат, выполнивший определенные Компанией условия и которому присвоен статус Агента посредством регистрации в таком качестве  в Компании.  Агент вправе привлекать в сеть Компании новых Агентов.
1.6  Дистрибьютор - участник сети Компании, занимающий место над Агентом. Дистрибьютором становится Агент, привлекший новых Агентов.  

1.7  Лидер группы – участник сети Компании, занимающий место над Дистрибьютором, это самое высокое место в группе. Лидером может стать Дистрибьютор, привлекший Агента сам или вследствие того, что Агент или Лидер привлек нового Агента.
1.8  Менеджер - администратор, управляющий Лидерами групп. Менеджером становится Лидер группы, выполнивший одновременно 2 условия: из его группы вышли минимум 10 новых Лидеров и общая численность участников в этих группах составляет минимум 50 человек. Менеджер заключает дополнительный договор с Компанией и получает бонус Менеджера (1,5%) от общего объема продаж всех его Лидеров групп.

 1.9  Дилер - администратор, управляющий Менеджерами. Дилером становится Менеджер групп, из которых вышли минимум 10 новых Менеджеров. Дилер заключает дополнительный договор с Компанией и получает бонус Дилера (1%) от объема продаж всех его Менеджеров. 

1.10  Бонус спонсора – сумма, выдаваемая  спонсору за регистрацию новых Агентов.  
1.11   Бонус Лидера -  сумма, выдаваемая Лидеру от продаж Агентам в его группе.  
1.12 Балл -  поощрение Агента, «виртуальные деньги». Размер баллов устанавливает Компания «БИОВИТА Клуб». Баллы начисляются автоматически со всех личных покупок Агента. Баллы возможно использовать при покупке товаров Компании в виде дополнительных скидок на последующие покупки, но нельзя обналичить.
1.13 Повышение по уровню -  происходит, когда нижестоящий участник поднимается на Ваше положение. Ваше положение при этом также повышается на один уровень. Агент становится Дистрибьютором, а Дистрибьютор – Лидером новой группы. 
2. Регистрация в качестве Кандидата
2.1 Для того чтобы стать Кандидатом, требуется заполнить заявление. Заполнение и подписание заявления означает, что участник понимает и соглашается с информацией, указанной в заявлении о регистрации. 

2.2 Для регистрации в качестве Кандидата участник обязан приобрести в Компании хотя бы одно наименование продукции. 
2.3 Спонсор может помогать участникам своей группы в составлении заявления, заявки и оформлении покупки. 
2.4 Спонсор не может привлекать одного человека в одну группу более одного раза.

2.5 При регистрации в качестве Кандидата обязательно заполняется номер Спонсора. 
2.6 При покупке Кандидат накапливает необходимую сумму для регистрации в Компании в качестве Агента.
2.7 Кандидат обязуется в течении 60 дней с даты подписания заявления выкупить продукцию компании на сумму, необходимую для регистрации его в качестве Агента. В случае невыполнения данного обязательства, заявление Кандидата расторгается Компанией в одностороннем порядке.

2.8  В статусе Кандидата бонусы и баллы не начисляются.

2.9  Кандидат не может быть спонсором.

3. Регистрация в качестве Агента
3.1  Для того, чтобы стать Агентом, необходимо:

3.1.1.  Быть зарегистрированным в качестве Кандидата.

3.1.2. Приобрести в Компании  продукцию на сумму  не менее чем 1000 долларов США по курсу Компании на день подписания заявления. 

3.1.3 Заполнить заявление Агента и при регистрации предоставить в Компанию копию паспорта и ИНН. 
3.2 После того, как регистрация завершена, Агенту присваивается  персональный номер. 
3.3  После регистрации Агента в данном статусе, ему  принадлежит право приобретать товар в Компании  со скидкой.

4. Расчет бонусов
4.1 Виды бонусов:  бонус спонсора, бонус Лидера, бонус Менеджера и бонус Дилера.
4.2 Размер бонусов:

- бонус спонсора - 5% от суммы покупки привлеченного им Агента.
- бонус Лидера - 20% от суммы покупки Агентов в его группе.  
- бонус Менеджера - 1,5% от общего объема продаж всех его Лидеров групп.

- бонус Дилера - 1% от объема продаж всех его Менеджеров.

4.3 Бонусы спонсора и Лидера выдаются на следующий день после совершения Агентами покупки путем банковского перевода или в офисе Компании.
4.4 Выплата бонусов Менеджера и Дилера прописывается в дополнительном договоре с Компанией.

4.5 Из суммы бонуса Компания удерживает 13% налога на доходы физических лиц в соответствии с Налоговым кодексом РФ.

4.6 Для получения  бонуса необходимо предоставить удостоверение личности (паспорт).
5. Баллы
5.1  Баллы автоматически начисляются в программе и накапливаются при личной покупке Агента.
5.2 Баллы можно использовать только в виде дополнительных скидок при последующей покупке товаров в компании.    

5.3 Размер баллов устанавливается Компанией и составляет 5% от суммы покупки Агента.
 
6. Заказ
6.1 Товар можно заказать в интернет-магазине или в офисе Компании. 
6.2 При заказе на сайте в электронном виде покупатель оформляет заявку и выбирает способ оплаты.

6.3 Способ оплаты разделяется на: банковский перевод, оплата наличными. 
6.4 Все расчеты с применением начисленных баллов производятся в главном офисе Компании.
7. Редактирование информации
7.1  Агент может редактировать информацию о себе на сайте Компании. Самостоятельно изменить логин, имя, пол, номер спонсора, банковскую информацию невозможно. 

7.2 Чтобы изменить логин, имя, пол, номер спонсора, банковскую информацию, необходимо заполнить  заявление об изменениях и представить менеджеру в главном офисе Компании. 

8. Расторжение заявления
8.1 Расторжение заявления члена клуба с правами независимого агента/кандидата может осуществляться по собственному желанию участника либо по инициативе  Компании за нарушение участником установленных Компанией правил. 
8.2 В случае если у Агента не появляется результатов за определенный период, он может написать заявление об удалении его из программы по собственному желанию в главном офисе Компании или передать заявление через своего спонсора.
8.3  В случае если Агент намеренно нарушает правила работы и этические нормы Компании, разрушая ее имидж, нанося вред, Компания оставляет за собой право лишить Агента его статуса и права работать в Компании.
8.4    Когда Агент удален из программы, одновременно он теряет право работать в качестве Агента. 

8.5   После удаления Агента из программы, в случае если он вновь захочет зарегистрироваться Агентом, то на время, определенное Компанией (шесть месяцев), регистрация для него невозможна.   
8.6   Количество регистраций удаленного Агента также ограничено и устанавливается  дополнительными правилами Компании в индивидуальном порядке для каждого конкретного случая. 

8.7   В случае если удален Лидер, между нижестоящими Дистрибьюторами Компанией выбирается тот, который в данном случае переходит на уровень удаленного Лидера. В этот момент он становится Лидером в своей группе (не другой группы). 
9. Закрытие групп
9.1  В случае если за определенный период нет продаж в группе, группа автоматически закрывается. 
9.2 В случае если группа закрывается из-за того, что нет результатов, Агенты, принадлежащие к  этой группе теряют статус (все права) Агента.   

10. Возврат и обмен товара
10.1  В соответствии с законодательством РФ пищевые продукты (в том числе пищевые добавки) надлежащего качества возврату не подлежат.
10.2  Также не подлежат возврату качественные парфюмерно-косметические товары и товары бытовой химии (Перечень непродовольственных товаров надлежащего качества, не подлежащих возврату или обмену на аналогичный товар других размера, формы, габарита, фасона, расцветки или комплектации (утв. постановлением Правительства РФ от 19 января 1998 г. N 55) (с изменениями от 20 октября 1998 г., 6 февраля 2002 г.).
10.2 В случае обнаружения в товаре дефектов или недостатков (повреждение, трещина) после оплаты товара Агент вправе требовать замены товара. 
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